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Walter Bond is called ʺMr. Accountabilityʺ because he forces each one of his 
listeners to learn to be responsible for whatever the situation they are in. Through 
his programs, workshops, books and CDs, he travels the world teaching that 
personal accountability, confidence and success are possible for all who desire it; 
from frontline personnel to the CEO. Walter reveals how to harness the power of 
accountability and become a rock star of your industry. 

A former NBA athlete, Walter rose from being a reserve player coming off the 
bench to the first rookie‐free agent to start for the Dallas Mavericks. This 

astonishing journey provides the foundation for the principles he teaches to help empower people in their own 
personal journey. Today, he is recognized as one of the worldʹs preeminent experts on personal accountability. 
Walter has impacted hundreds of thousands of people in his rapid rise to the top of the speaking industry. 

 

Walter will captivate your audience through his unique and memorable personal stories, teaching them the 
lessons he learned from his in‐the‐trenches experience in selling, as an entrepreneur and from being a team 
player. He will help your people see how they can transform challenges into opportunities and obstacles into 
testimonies ‐‐ success is a matter of personal choice. 

Walterʹs presentations are an experience that audiences have enjoyed worldwide and never forget. These 
dynamic and compelling programs provide both the motivation and the strategies to excel in business and in 
life.  

 

Most Requested Programs...  

• No One Can Stop You, But You (Accountability Keynote 1) 

• Are You Still Unstoppable? (Accountability Keynote 2) 

• Leaders: Get Out of The Way! (Leadership)  

• Sell It Like You Mean It! (Sales) 

• Dominate Right Where You Are (Employee Engagement) 

 

 


